
 

 



 

 

Copyright and Disclaimer 

This User Guide is © Copyright BlueCamroo Inc. 2008 – 2014. Copying and reproduction of this Guide or parts hereof for 
the exclusive purpose of informing, training or assisting any BlueCamroo User is explicitly permitted.  

Copying limited sections (not exceeding 400 continuous words) for any other non‐commercial purpose is also permitted, 
provided that the source is credited BlueCamroo. All uses not explicitly hereby permitted are prohibited. 

“BlueCamroo” and the Camroo character are registered trademarks of BlueCamroo Inc. Third party trademarks and 
product screen captures used within this User Guide are owned by their respective companies and are used for 
informational purposes only. Their use does not constitute an endorsement or warranty of BlueCamroo by third party 
trademark holders. 

BlueCamroo Inc. has made all reasonable efforts to ensure the contents of this User Guide are accurate, and will 
endeavor to keep a version of this Guide continually updated. BlueCamroo does not however commit or warrant that 
this User Guide will be wholly without errors, and furthermore BlueCamroo explicitly disclaims any liability for loss 
arising to any person relying upon the information herein. Publication of this User Guide does not constitute a 
representation or guarantee that the BlueCamroo system will have the capabilities or operate precisely in the manner 
described herein. 

This Guide is Version:  1.0.0 

Release Date:  February 2014 
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